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Mõelge läbi, mille eest teie toote / teenuse puhul on kõige mõistlikum tasu võtta.
	Tasu tüüp
	Toode / teenus 1
	Toode / teenus 2

	Tasu füüsilise toote omamise eest
(näiteks raamatute, leiva ostmise puhul. Miski, mille Sa saad endale päriseks)
	
	

	Tasu toote / teenuse kasutamise eest (näiteks tasu hotellitoa kasutamise eest, tasu kõneminuti eest jms)
	
	

	Kuutasu
(näiteks, spordiklubi kuutasu)
	
	

	Tellimistasu
(näiteks ajakirja aastane tellimistasu)
	
	

	Renditasu
(näiteks autorent)
	
	

	Litsentsitasu ehk intellektuaalomandi kasutustasu
(näiteks tasu kohvikus või kaubanduskeskuses artisti muusika esitlemise eest)
	
	

	Vahendustasu
(näiteks pank saab kauplejate käest % igalt kaardiga makstud summa pealt)
	
	

	Reklaamitasu
(näiteks tasu lehes reklaami avaldamise eest, tasu spordiürituse suurel ekraanil reklaami eksponeerimise eest)
	
	















HINNAKUJUNDUS


Mõelge läbi teie toote / teenuse kujundamise mehhanism
	Hinnakujundus
	Toode / teenus 1
	Toode / teenus 2

	Fikseeritud hind

	Fikseeritud hind konkreetsele tootele
(näiteks leib ja piim supermarketis)
	
	

	Hind muutub sõltuvalt toote / teenuse täiendavatest funktsioonidest
(näiteks suurema mäluga tahvelarvuti)
	
	

	Hind muutub sõltuvalt kliendigrupist
(soodustused tudengitele, pensionäridele, püsikliendile)
	
	

	Hind muutub sõltuvalt kogusest
(Kuukaart vs üksik bussipilet)
	
	

	Dünaamiline hind

	Tingimise tulemusena kokkulepitud hind
	
	

	Hind muutub sõltuvalt toote / teenuse soetamise ajast
(näiteks lennupiletid, viimase minuti reisipakkumised)
	
	

	Lõplik hind kujuneb vastavalt tehtud enampakkumisele (oksjon) 
	
	



